
Jan Brejl 

Tschechien 

Derzeit: 

 Leiter des externen Vertriebs der MONETA Money Bank, Tschechien. Verant-

wortlich für den Außendienst (Makler), Netzwerk- und Kanalstrategie (Hy-

potheken, Privatkredite, Girokonten, Kreditkarten), Relationshipmanagement 

(Verträge, Geschäftsbedingungen), Entwicklung neuer Prozesse, Produk-

tverbesserungen und Sonderaktionen, PR- und Marketingaktivitäten. Leiter 

eines Teams von Key Account Managern und Unterstützung und Zusam-

menarbeit mit dem internen Vertriebsnetz. 

Frühere Aktivitäten: 

 Key Account Manager bei der MONETA Money Bank 

 Filialleiter bei der MONETA Money Bank 

 Regionaler Vertriebsleiter für Hypotheken bei der MONETA Money Bank 

 Senior Hypothekenbanker bei GE Money Bank, Tschechien 

 Leitender Hypothekenanalyst bei NADISi s.r.o. 

Ausbildung 

 Master-Abschluss in Volkswirtschaftslehre, Masaryk Universität Brno, 

Tschechische Republik 

 Bachelor-Abschluss in Volkswirtschaftslehre, Masaryk Universität Brno, 

Tschechische Republik 

 

  


